
  پنج راهكار موثر براي فروش بيشتر
  
  

هاى خود، ها، در آگهى  -تر و به دست آوردن نتايج فورى بدون افزايش هزينهبه منظور فروش هر چه بيش
  .هاى فروش از اين پنج روش استفاده كنيدصفحات وب و ديگر پيام

  
  :مزايا را ملموس كنيد -1

  .خرندآورد، آن محصول يا خدمت را مىها به وجود مىمردم با توجه به اعتمادى كه يك محصول در آن
نمايى احساس خوبى كه مشترى پس از استفاده از محصول شما تجربه خواهد كرد، از كلمات براى بزرگ

  .واضح و روشن استفاده كنيد
  
  :احساس نياز را بزرگ جلوه دهيد -2

چه محصول يا خدمت شما به دست خواهد آورد، آنچه كه مشترى با استفاده از ى تصور خود از آنپس از ارايه
مردم اغلب با احساس نياز بيش. را كه وى در صورت نخريدن محصول شما از دست خواهد داد، يادآورى كنيد

چه مشترى در صورت نخريدن محصول با يادآورى آن. كنندترى براى به دست آوردن پيدا مىتر، تمايل بيش
  .فروش را تقويت كنيد دهد، تقاضاىشما از دست مى

  
  :هاى توليد را كاهش دهيدگزينه -3

تر مردم براى انتخاب يك گزينه دچار مشكل بيش. در هر آگهى، تنها يك محصول يا يك خدمت را تبليغ كنيد
كه تصميم به خريد يك محصول يا خدمت، سبب شود كه از خريد محصول يا خدمت به ويژه زمانى. شوند-مي

شوند، رو مىها به طور معمول وقتى با چنين مشكلى روبهآن. يا آن را به تعويق اندارند ديگر منصرف شوند
  .دهيدگيرند و بدين ترتيب شما فروش خود را از دست مىتصميمى نمى

گيرى چنين، چند محصول يا خدمت را در يك بسته و با يك قيمت، قرار دهيد، تا با اين كار مشكل تصميمهم
  . هاى جداگانه را حذف كنيد و فروش خود را افزايش دهيدبراى خريد گزينه

  



  :تر كنيدهاى خريد را بيشگزينه -4
افزون بر . دهندها فروش را كاهش مىهايى از خريد، فروش شما را افزايش و كدام گزينهتعيين كنيد چه گزينه

  .سازيد هاى گوناگونى را كه براى خريد مشتريان از شما وجود دارد، مشخصاين، راه
اگر براى مشتريان بالقوه راه مطلوب . هاى مشابه براى افراد گوناگون مناسب نباشدممكن است استفاده از روش

براى مثال بسيارى از . ها به سرعت وارد عمل خواهند شدو آسانى براى سفارش دادن وجود داشته باشد، آن
هاى سفارش توانند با افزايش راهكه مىند، در حالىكنهاى آنلاين را قبول مىهاى برخط، فقط سفارشبازارياب

  .كالا يا خدمات براى مشترى مانند تلفن، فكس و نامه پستى، فروش خود را به راحتى افزايش دهند
  
  هاى خريد را ساده كنيدروش -5

دا كنيد كه هايى پيبنابراين سعى كنيد راه. ترى خواهيد داشتاگرخريد را براى مشترى ساده كنيد، فروش بيش
كه سفارش، تنها  هاى اينترنتى، حتي زمانىبراى مثال بسيارى از بازارياب. كنندتر مىتر و سريعخريد را ساده

  .كنندهاى خريد براى فرآيند سفارش استفاده مىشود، از كارتشامل يك يا دو گزينه مى
. هم فقط براى خريد يك مورد، مجبور نكنيد -هاى خريد، آنى كارتمشترى را به تحمل فرآيندهاى پيچيده

  .چرا كه برخى از مشتريان به همين دليل خريد را رها خواهند كرد
وقتى تنها يك يا دو گزينه براى سفارش خريد وجود دارد، از يك فرم خريد آنلاين ساده به جاى كارت خريد 

  .يابد-با اين كار فروش شما افزايش مي. استفاده كنيد
هاى خود، صفحات پس از هم اكنون در آگهى. تواند فروش شما را افزايش دهد-اين عوامل مي هر كدام از

ها نتايجى فورى به -اين عوامل محرك بدون افزايش هزينه . ها استفاده كنيدهاى فروش از آوب و ديگر پيام
 .دنبال خواهند داشت


